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DLACZEGO MY? 

Galileusz Mini to model, który wymaga bardzo małych nakładów finansowych, ponieważ zajęcia 

odbywają się w mieszkaniu Franczyzobiorcy. Dzięki temu Franczyzobiorca nie musi ponosić 

kosztów wynajmu lokalu usługowego, a także ma niższe koszty mediów. Stawki za prąd, 

ogrzewanie oraz podatek od nieruchomości w lokalach usługowych są zdecydowanie wyższe. 

Przystosowanie mieszkania do prowadzenia korepetycji również nie wymaga dużych nakładów 

finansowych. 

Franczyzodawca zapewnia konsultacje dotyczące adaptacji pomieszczeń oraz możliwość 

udostępnienia przykładowego projektu małego mieszkania. W zależności od rozmiaru 

pomieszczenia, Franczyzobiorca może prowadzić zajęcia indywidualne lub w małych grupach 

do 3 osób. Aby proponowany model biznesowy był opłacalny finansowo, właściciel powinien 

sam prowadzić przynajmniej jeden przedmiot. Franczyzodawca pozwala również na 

zatrudnienie dodatkowo 2-3 osób do prowadzenia pozostałych przedmiotów. Wszystkie zajęcia 

muszą odbywać się w siedzibie placówki Galileusz Mini. 

Wybierając Galileusz, stawiasz na sprawdzoną markę i wsparcie w prowadzeniu własnego 

biznesu edukacyjnego. 

 

 
 

 

Nasza sieć została nagrodzona przez Promoting Enterprise działającą w ramach European 

Commission #EuropeanEnterpriseAwards2020 w kategorii Najlepsza Sieć Edukacyjna dla 

Dzieci i Młodzieży w Polsce. 



OPINIE NASZYCH PARTNERÓW 

 
“Galileusz to franczyza, która pomogła mi wystartować w nowym środowisku. Dzięki niej nie 

musiałam tłumaczyć po co jesteśmy, dlaczego jesteśmy i co robimy. Dzięki temu, że marka jest 

znana w całej Polsce od razu przystąpiliśmy do działania!” 

Bartosz Maciejewski, Galileusz Kraków 

 

 

“To właśnie Leszek utwierdził mnie w przekonaniu, że jeśli się czegoś bardzo pragnie, to trzeba 

do tego dążyć. Pomoc przy założeniu firmy, rekrutacja, sprawy podatkowe, marketing to tylko 

niektóre kwestie, w których Centrala jest bardzo pomocna. Zawsze mogę liczyć na pomoc 

Leszka i Marty.” 

Monika Michalska-Leiszner, Galileusz Katowice 

 
 

“Otrzymałam szkolenie, które pomogło mi w zrozumieniu i wdrożeniu wizji Galileusz, również 

otrzymałam wsparcie w zakresie marketingu, co pomogło mi zbudować świadomość marki  

oraz zdobyć nowych klientów. Największą zaleta jest decyzyjność Pani Marty, która jest osobą 

bardzo chętną do współpracy, życzliwą, solidną, wychodzi z pomocą oraz z własna inicjatywą 

za co bardzo dziękuję.” 

Sylwia Kalkowska, Galileusz Tczew oraz Gdańsk 

 
 

“Kilka lat temu postanowiliśmy wejść we współpracę o charakterze franczyzy. Dzięki temu 

uniknęliśmy wiele błędów i straty czasu. Taką możliwość dała nam firma Galileusz [...]. 

Jesteśmy z tej współpracy zadowoleni i chcielibyśmy Cię zachęcić żebyś spróbował!” 

Łukasz Gawroński, Galileusz Wieliczka 

 

 

 

 
 

i właściciel sieci Galileusz 

 



DLACZEGO PAKIET FRANCZYZOWY 

GALILEUSZ MINI OSZCZĘDZA TWÓJ 

CZAS I PIENIĄDZE? 
 

• Niskie koszty mediów (stawki za prąd, ogrzewanie, czy niższe podatki za 

nieruchomości. 

• Wspólna szata graficzna- logo itd. 

• Jedna autorska strona oparta na systemie CMS (możliwość przeprowadzania zmian bez 

udziału informatyka). 

• Korzystanie z gotowych rozwiązań Sieci np. systemu płatności, planu zajęć, działań 

marketingowych itd. 

• Pomoc informatyczna, graficzna, administracyjna w zakresie prowadzonej działalności.  

• Zdjęcia z profesjonalnych sesji fotograficznych do których mamy pełne prawa autorskie . 

• Wspólne materiały dydaktyczne, np. gotowe opracowania potrzebne do przygotowania 

ucznia do matury z matematyki, fizyki, chemii, biologii, autorskie arkusze maturalne  

z matematyki na poziomie podstawowym, oraz materiały do kursu 8klasisty  

z matematyki i angielskiego. W zasobach posiadamy również gotowe schematy zajęć 

doświadczalnych dla dzieci “100 doświadczeń z Galileusz”. 

• Pomoc dydaktyczna w zakresie prowadzenia zajęć praktycznych. 

• Gotowe szablony dokumentów, regulaminów, instrukcje aplikacji, umów np. o pracę, 

uczestnictwa w zajęciach. 

• Efekt skali pozwalający klientowi łatwiej nas odnaleźć . 

• Konsultacje z Franczyzodawcą w zakresie adaptacji pomieszczeń oraz możliwość 

udostępnienia przykładowego projektu małego mieszkania. 

• Brak kosztów związanych z dojazdem do pracy i oszczędność czasu.  

• Brak opłat za najem lokalu biznesowego jeśli mieszkanie jest nasze. 
 

 

OFERTA WSPÓŁRACY 

Wysokość jednorazowej opłaty za licencję 
 
Opłata za licencję wynosi 5 000 zł brutto.  Jest to opłata jednorazowa i nie trzeba jej uiszczać 
ponownie w przypadku przedłużenia umowy franczyzowej. 

 
 

  Wysokość opłaty podstawowej miesięcznej 

Opłata podstawowa wynosi 500zł brutto i jest to zryczałtowana opłata od oddziału 

franczyzowego. Franczyzobiorca zwolniony jest z opłaty podstawowej w pierwszym miesiącu 

faktycznie rozpoczętej działalności, a w okresie wakacyjnym (lipiec i sierpień) wynosi ona tylko 

250zł brutto.  



FRANCZYZA EDUKACYJNA  

A INNE BRANŻE 
 

Kryterium Franczyza 

edukacyjna 

Galileusz 

Franczyza 

sklepu 

osiedlowego 

Franczyza w 

branży beauty 

Franczyza w 

branży jedzenia 

Adaptacja 

lokalu 

Niskie koszty 

adaptacji lokalu 

Wysokie koszty 

adaptacji lokalu 

(remont, 

wyposażenie) 

Średnie koszty 

adaptacji lokalu 

(remont, sprzęt 

kosmetyczny) 

Wysokie koszty 

adaptacji kuchni 

Elastyczność 

pracy 

Wysoka 

(możliwość 

dostosowania 

godzin) 

Niska (godziny 

otwarcia sklepu) 

Średnia 

(umówione 

wizyty) 

Niska (godziny 

pracy 

restauracji) 

Popyt na 

usługi 

Wysoki (rosnące 

zapotrzebowanie 

na edukację) 

Średni ( duża 

konkurencja z 

supermarketami) 

Średni 

(konkurencja, 

trendy) 

Wysoki (stałe 

zapotrzebowanie 

na jedzenie) 

Zwrot z 

inwestycji 

Wysoki (niskie 

koszty, wysoki 

popyt) 

Średni (wysokie 

koszty, 

konkurencja) 

Średni (koszty i 

popyt 

zbalansowane) 

Średni (wysokie 

koszty, wysoki 

popyt) 

Potencjał 

rozwoju 

Wysoki 

(możliwość 

skalowania w 

różnych 

lokalizacjach) 

Średni (lokalna 

konkurencja, 

ograniczona 

klientela) 

Średni 

(ograniczenie do 

lokalnych 

klientów) 

Średni 

(konkurencja, 

potrzeba 

rozwoju nowych 

lokalizacji) 

Czas 

potrzebny na 

rozpoczęcie 

Krótki (szybka 

adaptacja lokalu) 

Długi (adaptacja 

lokalu, 

formalności) 

Średni (adaptacja 

lokalu, 

szkolenia) 

Długi (adaptacja 

lokalu, 

pozwolenia) 

Liczba 

pracowników 

Niska (wraz z 

rosnącym 

popytem 

zatrudniamy 

kolejne osoby) 

Średnia (kilku 

pracowników na 

zmianach) 

Średnia (kilku 

pracowników) 

Wysoka 

(kucharze, 

kelnerzy, 

pomocnicy) 

Poziom 

ryzyka 

Niski (stabilność 

popytu, niskie 

koszty) 

Średni 

(konkurencja, 

koszty stałe) 

Średni (trendy, 

konkurencja) 

Wysoki (wysokie 

koszty, ryzyko 

niepowodzenia) 

Zależność od 

lokalizacji 

Niska (lokal nie 

musi być w 

centrum) 

Wysoka 

(lokalizacja 

sklepu w 

centrum) 

Wysoka 

(lokalizacja 

salonu w 

centrum) 

Wysoka 

(lokalizacja 

restauracji w 

centrum) 



KONTAKT 
 

 

 

 

www.galileusz.com.pl 
 

 
Leszek Lewandowski 

tel. 603 594 088 

leszek.lewandowski@galileusz.com.pl 

Marta Lewandowska 

tel. 732 894 673 

marta.lewandowska@galileusz.com.pl 

 

 

 

 

 

Treść katalogu nie stanowi oferty handlowej w rozumieniu art. 66 Kodeksu Cywilnego. 
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